Thuringian Regional Innovation Program - TRIP

Beschreibung Eures innovativen Griindungsprojektes
(English version below)

Beschreibung des Geschaftsmodells

* Beschreibt euer Produkt / eure Dienstleistung. Wie lautet das Geschaftsmodell?
Wie verdient ihr Geld damit?

e Welches Problem wollt ihr mit eurem Projekt verbessern oder |I6sen? (Problem —
Bedurfnis — LOsung)

* In welchem Entwicklungsstadium befindet sich euer Projekt momentan?

e Wer gehort zum Granderteam?

Zielkunden
e Welche Kunden kommen fur euer Angebot in Frage? Wer ist die Zielgruppe?
e Wie grol ist die Zielgruppe? Schatzt die Grolke eurer Zielgruppe ein.

Nutzen & kaufentscheidende Faktoren

e Wodurch hebt sich euer Produkt von der Konkurrenz ab (USP)? Worin besteht die
Einzigartigkeit?

e Wovon profitiert der Kunde, wenn er euer Produkt kauft? Welche Wertangebote
bietet ihr an?

Marketing & Vertrieb

e In welche Branche ist euer Produkt einzuordnen?
* Wie grol ist das Marktpotenzial fur euer Produkt?
* Wie erreicht ihr eure Zielkunden?

e Welche Preisstrategie werdet ihr verfolgen?

Ressourcen & Finanzen

* Welche Voraussetzungen (juristisch, technisch, etc.) sind flr die Umsetzung
eures Projekts erforderlich? Wann und wie wollt ihr diese erreichen?

e Welche Umsatze und Kosten erwartet ihr?

e Wie hoch ist euer Gesamtkapitalbedarf? Wie plant ihr diesen zu finanzieren?
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Description of your innovative start-up project

Description of the business model

e Describe your product / service. What is the business model behind it? How do
you earn money from it?

e Which problem do you want to improve or solve with your project? (Problem —
need — solution)

e At which stage of development is your project currently?

e Who is part of your founding team?

Targeted customers
e Which customers are suitable for your product? Who is the target group?
e How large is the target audience? Estimate the size of your target group.

Benefits & factors influencing purchasing decisions

e How does your product stand out from the competition? What is the USP?

e What does the customer benefit from when they buy your product? What value
propositions do you offer?

Marketing & Distribution

e To which industry does your product belong?

e How big is the market potential for your product?
e How do you reach your target customers?

* What pricing strategy will you follow?

Ressourcen & Finances

e Which requirements (legal, technical, etc.) are necessary for the implementation
of your project? When and how do you want to achieve them?

e Which turnover and costs can you expect?

e What is your total capital requirement? How do you plan to finance it?
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